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ILAHOTANNWA

Kypcvm ce goxycupa 6vpxy Ousnec u mupeo6cKku npe2ogopu ¢ mexuume 0OIACMU HA CHOPA3YMEHUs],
KOMYHUKAYUOHHU cmpame2uu u 06wy yenu. Kypcom nodeomes cmyoenmume 0a usnon3eam cmpamezuu
3a doeosapsme, 3a 0a NOOVOPM CB80sL OU3HEC YCnex HA e8PONelicko U céemosho Huso. Kamo egexmusniu
npezosapsiuyu, cmyoenmume Couo mpsaoea 0a npumedICcagam yMeHus 0a aHAIUUPam muvpeoecku npoo-
Jiem u 0a onpedensm unmepecume Ha ecsaka cmpana 6 npecosopume Ha CTO.

IN.TEMATUYHO CBbABPKAHHUE

No.
o HAUMEHOBAHHUE HA TEMUTE U ITIOATEMUTE BPOI YACOBE
pen
JI C3 Jy
TEMA 1. OCHOBHU HA THhPTOBCKUTE IPETOBOPHU 4 4
1.1. | Ompenenenne 3a TBPrOBCKH MTPETOBOPH
12 Omnpenenenue 3a ThProBCKa AUIUIOMAIHS 1 MEKTyHAPOIHH ThP-
TOBCKH CIIOpa3yMEHUsI
TEMA 2. MPOLHEC HA TEOLHEHTPUYHHU ThPI'OBCKHU 6 5
IMPEI'OBOPH
2.1. | Ponst Ha MeXTyHapOTHATA THPTOBHS
PaBHuIIa Ha TPETOBOPH: TEXHOJIOTHYEH TpaHCchep, PpaHdali3uHT,
2.2. | ciopa3yMeHus 32 CbBMECTHO ITPOM3BOJICTBO, CIIMBAHUS, CHbBMECT-
HU PEIPUSTUS
TEMA 3. KOMYHUKAIIUOHHU CTPATEI'MM B
TBPI'OBCKUTE NPETOBOPHU. KOPC-KYJITYPHHU 6 6

YMEHUSA
3.1. | CrpaTteruu Ha nmperoBapsiHe
3.2. | Ctua Ha THPrOBCKOTO JOTOBapsiHE
TEMA 4. PABBUTHUE HA TBPI'OBCKH INTOJIUTUKHA 3 3
4.1. | Pons Ha mpaBHUTENCTBO M OM3HEC
4.2. | Pons na HIIO
TEMA 5. POJIA HA CTO 3 3
5.1. | OrT'ATT go CTO
5.2. | YpexaHe Ha THPrOBCKHU CIIOPOBE
Crniopa3ymenue 3a cBOOOIHA THProBHUs, CIIOPa3yMEHHE 33 PErHo-

53 HaJIHA ThPTOBUSl, TPAHC-TUXOOKEAHCKO MaPTHHOPCTBO
TEMA 6. TBPI'OBCKA ITOJIMTUKA U ITIOJIUTUYECKO 3 3
JOT'OBAPSHE
6.1. | Jlo6uzsm
6.2. | TeproBcku KOH(IMKTH U BOHHH
TEMA 7. EBPOIIEMCKH THPITOBCKHM IPETOBOPH 3 3
7.1. | EC mexay pernoHalIu3bM | II100aIn3aust
7.2. | Teproecku nperoBopu cien bpexsut
7.3. | 3enenara caenka Ha EC
Tema 8. BJIMSIHUE HA HKOHOMMYECKATA UHTEI'PALIUA 5 5
BBHPXY BU3HECA
81 Pons na HA®DTA (cnopazymenne mexny CALL, Mekcuko u Ka-
" | nama), ACEAH, MEPKOCYP
O0mo: | 30 30
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I1I1. @OPMH HA KOHTPOJI:

m’)\lgén BUJ U ®OPMA HA KOHTPOJIA Bpoii | A3 u.
1. CemecTpuaJjeH (TEKYlI) KOHTPOJI
1.1. |CemectpuaneH Tect 1 20
1.2. |Kazyc 1 30
O01mo 3a ceMecTpHAJIeH KOHTPOJI: 2 50
2. CecueH (KpaeH) KOHTPOJI
2.1. |W3nut (Tecr) 1 70
0010 3a cecHeH KOHTPOJL: 1 70
Q0110 32 Bcnuku popMu HA KOHTPOJI: 3 120
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