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Приета от ФС (протокол №/ дата):  УТВЪРЖДАВАМ: 

Приета от КС (протокол №/ дата): Декан: 

(проф. д-р  Ст. Маринов) 

 

              

 

 

                У  Ч  Е  Б  Н  А      П  Р  О  Г  Р  А  М  А 

ПО ДИСЦИПЛИНАТА: “ТЪРГОВСКО ПРАВО”; 

ЗА СПЕЦ: „Съдебна администрация“; ОКС „бакалавър“  

КУРС НА ОБУЧЕНИЕ: 2;  СЕМЕСТЪР: 4;  

ОБЩА СТУДЕНТСКА ЗАЕТОСТ: 180 ч.; в т.ч. аудиторна  60 ч. 

КРЕДИТИ: 6 

РАЗПРЕДЕЛЕНИЕ НА СТУДЕНТСКАТА ЗАЕТОСТ СЪГЛАСНО УЧЕБНИЯ ПЛАН 
 

 

       ВИД  УЧЕБНИ  ЗАНЯТИЯ 
ОБЩО(часове) 

СЕДМИЧНА 

НАТОВАРЕНОСТ 

(часове) 

АУДИТОРНА ЗАЕТОСТ: 

 т. ч. 

 ЛЕКЦИИ 

 УПРАЖНЕНИЯ (семинарни занятия/  

лабораторни упражнения) 

 

ИЗВЪНАУДИТОРНА ЗАЕТОСТ 

 

 

30 

30 

 

 

120 

 

 

2 

2 

 

 

- 
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 (проф. д-р М.Бъчварова) 
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                      (ас.д-р М.Цветковска) 

 

 

                     Ръководител катедра: ………………………………….. 

                                      „Правни науки“                  (доц.д-р А.Андреева) 
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І. А Н О Т А Ц И Я 

 

Целта на учебната дисциплина е предоставяне на специализирано знание  относно 

правно-организационните форми за осъществяване на търговска дейност, изискванията 

към търговците и отделните видове търговски сделки. В предметното съдържание се 

включват и особени производства, които са уредени от общия ни Търговски закон- пре-

образуване, ликвидация и несъстоятелност.  

 Очакваните резултати от дисциплината са: добро познаване на правния режим от-

носно търговците; познание и  работа с нормативната уредба; отграничаване на търговските 

сделки; прогнозиране на неплатежоспособност и фалит; умения при договаряне и определяне на 

съдържание на търговските сделки.  На основата на придобитите знания, студентите  имат 

възможността да придобият следните компетенции и умения: адекватно да решават отделни 

практически казуси, да се ориентират в съответната нормативна уредба, да разработват са-

мостоятелно основни договори в търговската практика, да извършват промени в търговските 

досиета, да се ориентират и оценяват в отделни практически ситуации.  Паралелно с това, чрез 

самоподготовка те могат и да разширят своите знания в отделни специфични направления- 

банковата и застрахователна сфера, търговски договори, фалит и предотвратяването му. 

 Усилията на екипа са насочени и към конкретни практически умения на студентите, в 

резултат на познанието, което придобиват по време на лекционния курс. За тази цел  по време 

на обучението работят самостоятелно с нормативни актове, запознават се с  релевантна съ-

дебна практика и  тълкувателни решения на Върховния съд. От съществено значение за образо-

вателния процес е и връзката с практиката и бизнеса. За тази цел, по време на обучението на 

студентите се осигурява възможността да участват в разглеждането на съдебни търговски 

дела.  

 

II. Т Е М А Т И Ч Н О  С Ъ Д Ъ Р Ж А Н И Е  

 

No. 
по 

ред 
НАИМЕНОВАНИЕ НА ТЕМИТЕ И ПОДТЕМИТЕ БРОЙ ЧАСОВЕ 

  Л СЗ ЛУ 

1.                       ОБЩО УЧЕНИЕ ЗА ТЪРГОВЕЦА 2 2  

1.1 
Понятие за търговец. Видове. Общи правни белези. Поня-

тие за фирма, седалище и адрес на управление.  
1 1  

1.2. 

Правен режим на търговското предприятие. Търговски 

представители- видове, права и задължения. 

 

1 1  

2.                       ПОНЯТИЕ ЗА ТЪРГОВСКО ДРУЖЕСТВО    

2.1. 
Търговски дружества. Видове. Учредяване. Персонални 

дружества.  
1 1  

2.2. Правен режим на правата и задълженията на съдружници- 1 1  
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те в персоналните дружества. Управление. Прекратяване 

     

3.                    ДРУЖЕСТВО С ОГРАНИЧЕНА ОТГОВОРНОСТ 2 2  

3.1. 
Обща характеристика. Капитал и дялове.Права и задъл-

жения на съдружниците. 
1 1  

3.2. 
Увеличаване и намаляване на капитала. Органи за управ-

ление.Прекратяване 
1 1  

4.                         АКЦИОНЕРНО ДРУЖЕСТВО 2 2  

4.1. 
Учредяване. Понятие за акция и правен режим. Облига-

ции в АД. Капитал- понятие, увеличаване и намаляване. 
1 1  

4.2. 

Системи за управление. Органи за управление- свикване, 

компетентност, влизане на решенията в сила. Прекратява-

не на АД 

1 1  

5.                       КОМАНДИТНО ДРУЖЕСТВО С АКЦИИ 2 2  

5.1. Учредяване. Права и задължения на съдружниците. 1 1  

5.2. 
Органи за управление. Видове. Свикване. Мнозинство за 

приемане на решения. Прекратяване на дружеството 
1 1  

6.                            ЛИКВИДАЦИЯ                                          2 2  

6.1. 

Основания за прекратяване на търговско дружество. Понятие 

за ликвидация. Откриване на производството. Ликвидатор- 

права и задължения. 

1 1  

6.2. 
Фази на ликвидационното производство. Съдържание. Залича-

ване на търговеца. 
1 1  

7.                                ПРЕОБРАЗУВАНЕ  2 2  

7.1. 
Форми. Правен режим. Фактически състав на преобразу-

ването. 
1 1  

7.2 
Защита правата на кредиторите, съдружниците и трети 

лица при преобразуване. 
1 1  

8.                            ТЪРГОВСКИ СДЕЛКИ  2 2  

8.1. 
Понятие за търговска сделка. Критерии за определяне търговс-

кия характер на сделките. Видове 
1 1  

8.2. 
Сключване на търговските сделки. Особености. Изпълнение и 

неизпълнение на търговските сделки 
1 1  

9.                                ТЪРГОВСКА ПРОДАЖБА 2 2  

9.1 
Понятие за търговска продажба. Обща характеристика. 

Видове. Вещно и облигаторно действие на договора 
1 1  

9.2 

Особени търговски продажби- правен режим. Транзитна про-

дажба. Продажба на изплащане. Продажба с уговорка за изку-

пуване. Продажба с предварително плащане на цената. Про-

дажба на публичен търг с явно наддаване. 

   

10.                   ЛИЗИНГ. МАНДАТНИ СДЕЛКИ 2 2  

10.

1. 

Договор за лизинг- определение и видове. Права и задъл-

жения на страните. Прекратяване. 
   

10.

2 

Комисионен и спедиционен договор. Права и задължения 

на страните. Прекратяване 
1 1  

11.                ТЪРГОВСКА НЕСЪСТОЯТЕЛНОСТ 2 2  
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11.

1 

Понятие за търговска несъстоятелност. Определение. Обща 

характеристика. Предпоставки за откриване на производството. 
1 1  

11.

2 

Обявително решение за откриване на производството. После-

дици за длъжника, кредиторите и трети лица 
1 1  

12.                     МАСА НА НЕСЪСТОЯТЕЛНОСТТА 2 2  

12.

1. 

Маса на несъстоятелността- определение. Съдържание. Пред-

назначение. 
1 1  

12.

2. 

Охранителни мерки за попълване масата на несъстоятелността. 

Обезпечителни мерки. 
1 1  

13.             ПРЕДЯВЯВАНЕ НА ВЗЕМАНИЯТА 2 2  

13.

1 

Предявяване на вземанията от кредиторите. Списък за приетите 

вземания. Правомощия на съда. 
1 1  

13.

2. 

План за оздравяване на предприятието. Същност. Съдържание. 

Структурни, финансови и правни мерки за оздравяване на 

предприятието. 

1 1  

14.           ОРГАНИ В ПРОИЗВОДСТВОТО  2 2  

14.

1. 

Правно положение на синдика. Условия  за определяне на син-

дика.  
1 1  

14.

2. 

Правомощия на синдика. Права и задължения. Отговорност на 

синдика- видове и последици. Прекратяване на правомощията. 
1 1  

15.           СЪБРАНИЕ И КОМИТЕТ НА КРЕДИТОРИТЕ  

 
2 2  

15.

1 

Събрание на кредиторите. Конституиране. Свикване и мнозин-

ство при вземане на решения. Компетентност. 
1 1  

15.

2 
Комитет на кредиторите – състав и правомощия. 1 1  

                                                                             Общо: 30 30  
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ІІІ.  ФОРМИ НА КОНТРОЛ: 

  

No. 

по ред 
ВИД И ФОРМА НА КОНТРОЛА Брой   ИАЗ ч. 

 

1. Семестриален (текущ) контрол   

1.1. Работа с нормативни актове и образци на документи 2 5 

1.2. Решаване на казуси 5 40 

1.3. Решаване на тестове 8 70 

1.4.  15 115 

Общо за семестриален контрол:   

2. Сесиен (краен) контрол   

2.1. Изпит (тест)   

 Общо за сесиен контрол: 1 5 

 Общо за всички форми на контрол: 16 120 
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