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LAHOTANNWA

Kypcvm ce goxycupa 6vpxy Ousnec u mupeo6cKku npe2ogopu ¢ mexuume 0OIACMU HA CHOPA3YMEHUs],
KOMYHUKAYUOHHU cmpamezuu u 06wy yenu. Kypcom nodeomes cmyoenmume 0a usnon3eam cmpamezuu
3a doeosapsme, 3a 0a NOO0OPsM CB8OsL OU3HEC YCnex HA e8PONelicKo U céemosho Huso. Kamo egexmusnu
npezosapsiuyu, cmyoenmume Cobuo mpsaoea 0a npumedlcagam yMeHus 0a aHAIU3Upam muvpeo8cku npoo-
Jlem u 0a onpedensm unmepecume Ha caxa cmpana 6 npecosopume wa CTO.

IN.TEMATUYHO CBbABPKAHHUE

No.
o HAUMEHOBAHHUE HA TEMUTE U ITIOATEMUTE BPOI YACOBE
pex
JI C3 Jy
TEMA 1. OCHOBHU HA BU3HEC ITPEI'OBOPUTE 4 4
1.1. | Ompenenenne 3a OU3HEC MPETOBOPH
12 OmnpepeseHue 3a ThProBCKa IUIUTOMALUS U MEKAYHAPOIHU Thp-
TOBCKH CIIOPa3yMEHUsI
TEMA 2. TIPOLEC HA TEOHEHTPUYHU BU3HEC 6 6
IIPETOBOPH
2.1. | Ponst Ha MeXTyHapOTHATA THPTOBHS
PaBHuIA Ha IPeroBOpH: TEXHOJIOTHYEH TpaHcdep, hpaHyal3uHT,
2.2. | ciopa3yMeHHs 32 CbBMECTHO MPOU3BOJCTBO, CIMBAHUS, CbBMECT-
HU PEIIPUSITHS
TEMA 3. KOMYHUKAIIUOHHU CTPATEI'MM B 6 6
BU3HEC IIPEI'OBOPUTE. KOPC-KYJITYPHU YMEHUSA
3.1. | Crparernn Ha mperoBapsiHe
3.2. | Ctua Ha THPrOBCKOTO JOTOBapsiHE
TEMA 4. PABBUTHE HA TBbPI'OBCKHU U BU3HEC 3 3
INOJIUTUHKHU
4.1. | Pons Ha mpaBHUTENCTBO M OM3HEC
4.2. | Pons na HIIO
TEMA 5. POJIA HA CTO 3 3
5.1. | OrT'ATT go CTO
5.2. | YpexaHe Ha THPrOBCKHU CIIOPOBE
53 Crnopasymenue 3a cBOOOIHA THProBUs, CIIOPa3yMEHHE 33 PErHo-
HaJIHA ThPTOBUSl, TPAHC-TUXOOKEAHCKO IAPTHBOPCTBO
TEMA 6. TBPI'OBCKA IIOJIMTUKA U ITIOJIMTUYECKO 3 3
JOTI'OBAPSHE
6.1. | Jlo6uzpm
6.2. | TpproBcku KOH(PIUKTHA U BOWHU
TEMA 7. TIPETOBOPH B EC 3 3
7.1. | EC mexay pernoHalnu3bpM | Ii100aIn3aiust
7.2. | Teproecku nperoBopu cien bpexsut
7.3. | 3enenara caenka Ha EC
Tema 8. BIUSIHUE HA HKOHOMMYECKATA UHTEI'PALIUA 5 5
BBHPXY BU3HECA
81 Ponst na HA®DTA (cnopasymenune mexiy CALL, Mekcuko u Ka-
" | nama), ACEAH, MEPKOCYP
O0mo: | 30 30

I1I. @OPMH HA KOHTPOJI:
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m’)\lgén BUJ U ®OPMA HA KOHTPOJIA Bpoit | UA3 u.
1. CemecTpuaJjeH (TEKylI) KOHTPOJI
1.1. |Kypcoa pabora 1 50
1.2. |Kazyc 1 50
O01mo 3a ceMecTpHAJIeH KOHTPOJI: 2 100
2. CecueH (KpaeH) KOHTPOJI
2.1. |W3nut (Tecr) 1 80
O01110 32 cecueH KOHTPOJI: 1 80
0010 32 Bcuuky GopMH Ha KOHTPOJI: 3 180
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