HKOHOMMNYECKHN YHUBEPCUTET - BAPHA

HEHTBHBP “MATUCTBPCKO OBYYUEHMUE”
KATEJAPA “3ANMAJTHOEBPONEMCKH E3ULA”

YTBBbP/KJIABAM:
PexTop : (IIpo¢.n-p . Unmes)

YYEBHA NONPOI'PAMA

IO JMCIUIIJIMHATA: “Yyxn e3uk — ppeHckn”;

3A CIIEIIL: “Mexnynapoaen ousnec” — “CHY” ; OKC “marucrnp“
KYPC HA OBYYEHHUE: 5; CEMECTBHP: 10 ;

XOPAPUYM: o6m10: 180 4.; B T.4. aynuTopHa 45 u.

KPEJUTMN: 6

PASNIPEJAEJEHWE HA XOPAPUYMA CBIJIACHO YYEGHUA IIVIAH

BUJ] YYEBHU 3AHATHUA XOPAPHYM, v. |y ORI
JIEKIINU 0 0
YITPAXKHEHU A 45 3
KOHTPOJIHU 3AJAYMU:

TecroBe, ka3ycH, KOHTPOJIHU, KypcoBa paboTa, 135
U3ITUT

HU3roreuiau nporpamara:

1. cr.mp. T JUMHTPOBA......ccevreueruecnenne
2. cr.np.CB.UIapHOHOBA.....ccereverernerennes

PnroBogures kateapa: cr.np. Cons IllepeBa
» 3AMATHOEBPOMEHCKH €3HIM” (.oovovvveriieieerieieieriene



. AHOTANIUA

Llenra Ha o0y4eHHETO € MPUIOOMBAHE HA MO3HAHUS 33 TEXHUKUTE Ha M3TOTBSHE
Ha MCXKAYHApPOAHU TBPTOBCKHU AOrOBOPU KATO C€AHOBPCMCHHO CHC 3HAHUATA I1O
MarepusTa, Ie ca HeOOXOIMMHU U 3aIbJIOOYCHH €3MKOBU KOMIIETEHTHOCTH. ETo
3amo, KypchT Habmsra ocoOeHo Ha crneuudukara Ha TEPMUHOJOTHATA  OT
obnacTTa Ha CrelHAIN3UPAHUs] NKOHOMUYESCKU M IOPUANYECKH €3UK, IIPUCHIN Ha
JOTOBOPHOTO IPaBO, KAaTO IMOJOOpsBa 3a€JHO C TOBa M PEUYEBUTE YMEHHsS Ha
oOyuaeMHTe, MOCPEICTBOM peIllaBaHe Ha KOHKPETHH Ka3dycH oOT cdepara Ha
MEXIyHapOIAHTO THPrOBCKO J0TOBapsiHe.

IILTEMATUYHO CBABPKAHHUE

No.

no HAUMEHOBAHUE HA TEMUTE U IIOATEMUTE BPOI YACOBE
pea

JI Ccy Jy
1. | Les négociations 6
1.1. | Techniques de communications lors des négociations
2. | Types de contrats 5
3. | Maitriser les éléments juridiques d’un contrat 6
3.1. | Loi applicable
3.2. | Accord de volonté
3.3. | Intégrer les éléments juridiques d’un contrat de vente
4, Résoudre des litiges 8
4.1. | Causes des litiges
Solutions des litiges

5. | Diminuer les risques 6
5.1. | Recours a des contrats types
5.2. | Conseils d’un spécialiste

6. | Le Droit communautaire 8
6.1. | Principes du droit communautaire
6.2. | Primauté du droit communautaire
6.3. | Principaux domaines d’application

7. | Clauses et régles du contrat 6
7.1. | Contrat d’agence et de représentation
7.2. | Conrat de concession et de distribution
7.3. | Contrat de concession et de licence

O06mo 45




V. @OPMHU HA KOHTPOJI:

No. .
1o BUJI 1 ®OPMA HA KOHTPOJIA Bi’;’;:.“ HA3 u.
pen
1. Teky KOHTPOJI
1.1. | Kazycu 2 40
1.2. |Tecrose 2 40
1.3. | IIpesenTtanmu 1 45
0010 32 ceMecTpHaJIeH KOHTPOJI: S 125
2. CecHeH KOHTPOJI
2.1. | Texyma onenka 1 10
006110 32 ceceH KOHTPOJI : 1 10
Q0110 32 GopMu HA KOHTPOJI : 6 135
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E.]'IeKTPOHHI/I U3TOYHUIIMA :
www.ubifrance.fr

www.bvp.org
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